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FASES - EMOCIONES

La persona está 
navegando en su celular, 

aparece un anuncio en las 
redes y comienza a 

investigar en Google.

Encuentra casos reales en 
las redes de 

ScholarshipsUS. 

El usuario completa el 
formulario de 

preinscripción y es 
contactado a través de 

WhatsApp por personal 
del staff.

Sigue al tanto de todas las 
novedades a través de las 

redes sociales.

Realizan llamadas de 
teléfono, meets, zoom, 

cada vez que el inscripto o 
los tutores lo necesiten.

Se decide a comprar el 
servicio luego de conocer 
todos los beneficios que 
ScholarshipsUS le ofrece.

El usuario ve que una de 
las cuentas que sigue 

re-posteo contenido de 
ScholarshipsUS

Un amigo le recomendó un 
servicio que lo ayudó a 

estudiar en Estados Unidos 
gastando menos dinero. 
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Logramos que el 45% 
de los usuarios que 
nos contactan sean 

leads.

Se utilizó un 90% el 
tiempo de respuesta a 

las consultas de los 
usuarios.

Mejoramos un 70%  la 
segmentación de los 

anuncios y los 
mensajes de los 

mismos
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MÉTRICAS



GRACIAS POR VER


